INFLUYE: COMUNICA, NEGOCIA'Y
RESUELVE

¢ Te cuesta que te escuchen y te respeten sin imponer?
¢, Te has encontrado en negociaciones donde sales perdiendo?

¢ Sientes que algunos conflictos podrias resolverlos mejor?
v Metodologia 100% practica y dindmica.

v Resultados aplicables desde el dia siguiente.

¢ CONTENIDOS #

Conoce a quien influyes

W Descubre la parte oculta del iceberg

Descubrirds el poder de la pregunta precisa y cémo dirigir
conversaciones estratégicamente.

Aprenderds a detectar preguntas mal formuladas que
sabotean tus interacciones.

Practicards preguntas que generan reflexion, compromiso y
accion en los demas.

Consigue Respeto sin Imponer

~ Lidera con tu estilo mejorado

Descubrirds la estrategia de escucha que usan los mejores
negociadores para ganarse aliados.

Aprenderds a elegir el mejor medio para tratar conversaciones
delicadas.

Te entrenards en dar respuestas que desbloquean
conversaciones dificiles.

Gana en la negociaciéon sin Ganar Enemistades

..... Gana Sin Enemistarte

Aplicards la estrategia «Ceder sin perdery: técnicas para
conseqguir acuerdos favorables sin generar rechazo.
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Aprenderds a manejar las tipicas trampas de negociacidn que
otros intentan usar contra ti.

Usards frases de alto impacto para reforzar tu posicidn sin que
el otro se ponga a la defensiva.

Convierte Movidas en Oportunidades

¢ Usa los conflictos a tu favor

|dentificards las palabras y actitudes que agravan conflictos sin
que te des cuento.

Aprenderds a mitigar la agresividad en segundos, incluso con
personas dificiles.

Practicards técnicas de reformulacidn y redireccion para que el
otro acepte tu punto de vista sin sentirse atacado.

"El Cédigo de la Influencia”

@ Resuelve en equipo «El Céddigo de la Influencion

Competirds en equipo por desbloquear el Cédigo de la
Influencia usando las habilidades adquiridas.

& Apllcoros preguntas poderosas, escucha estratégica,
negociacién y resolucién de conflictos en situaciones simuladas.

Recibirds feedback inmediato sobre tu desempefio, para saber
exactomente en qué destacar y qué mejorar.

Usa nuestra |A para potenciar tu capacidad de influencia

# Inteligencia Artificial para mejorar tu Comunicacidon e Influencia

Usards una herramienta |A para entrenarte en escenarios
reales de negociaciéon y conflictos.

Recibirds guias personalizadas con estrategias para potenciar
tus fortalezas.

Aprenderds como practicar y mejorar de forma
auténoma después del curso.
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+ TRANQUILIDAD Y GARANTIA 1

100% Bonificable con FUNDAE (Si lo necesitas, gestionamos la
bonificacién por solo S0€).

Si no te encantaq, te devolvemos el dinero.
Aprendizaje 100% practico con resultados inmediatos.

Networking con profesionales como tU en un entorno uUnico

© LUGAR ©

Restaurante San Francisco

Te arrancamos de la gran ciudad para que disfrutes de una
experiencia formativa que no olvidards.

Enlace al Google maps
del Restaurante San
Francisco

Comida, Caféy
Aperitivo Incluidos

La mejor Gastronomia

Tradicional de Mercado

donde el producto es la

estrella. Y todo en un

entorno natural con

encanto.

Aparcamiento

Podrds aparcar en la puerta del Restaurante coémodamente.
Entorno Inigualable

Disfrutards en un entorno natural con encanto a orillas del rio
Maonzanares
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# PROGRAMA DEL CURSO “&

1. Conoce a quien influyes: descubre la parte oculta del iceberg
(9:30 - 10:30).

2. Consigue Respeto sin Imponer: lidera con tu estilo mejorado
(10:30 - 11:30).

® NETWORKING con Café (11:30 - 12:00).

3. Gana en la negociaciéon sin Ganar Enemistades (12:00 - 13:00).

4. Convierte Movidas en Oportunidades: usa los conflictos a tu
favor (13:00 - 14:00).

NETWORKING con Banquete (14:00 - 15:00).

§. Resuelve en equipo "El Cédigo de la Influencia” (15:00 - 16:00).
6. Usa nuestra |A para Influir sin Esfuerzo (16:00 - 17:00).

@ Cierrey Reflexion Final /' (17:00 - 17:30).

b jULTIMAS PLAZAS DISPONIBLES! s}

v Precio Especial: 380€ 300€ solo hasta el 14/03/25
v Grupo reducido y pocas plazas disponibles.

v |nscribete ahora v asequra tu lugar
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